“Er ontbreekt een schakel binnen ons bedrijf”’

Ter versterking van ons verkoopteam in Nederland zijn wij op zoek naar een fulltime

Account Manager
Internationaal

De Commercial Manager is verantwoordelijk voor het gehele commerciéle proces van inkoop, verkoop en marketing
van een productenpakket. Na een inwerkperiode is de Account Manager verantwoordelijk voor het continueren en
uitbouwen van bestaande relaties en bereid om binnen Europa te reizen. Ter ondersteuning worden zowel interne als
externe trainingen aangeboden.

:

ehebt minimaal HBO werk- en denkniveau en een commerciéle instelling;
ehebt aantoonbare werkervaring in een vergelijkbare functie;

ebent iemand met flair en is bekend met verschillende verkoopprocessen;
ewilt je ontwikkelen in een dynamische internationale werkomgeving;
ebent gedreven en creatief;

ebent proactief, hebt scoringsdrift en beschikt over een handelsgeest;
ehebt een goede beheersing van de Nederlandse, Engelse en Duitse taal. Kennis van een extra taal is een pré;
ebent vaardig met Microsoft Office en evt SAP;

ebent een teamspeler en netwerken is je niet vreemd;

ebent in bezit van rijbewijs B.

Reageren:

Het team binnen Norkem kenmerkt zich door enthousiaste en gedreven
mensen. Wij bieden goede arbeidsvoorwaarden, waaronder een auto,
laptop en mobiele telefoon. Wil jij deel uitmaken van de verdere
groeistrategie, en ambieer je een carriére in een internationale
omgeving, stuur dan je CV met motivatie naar Norkem BV, Het Voert 7,
1613 KL, Grootebroek, ter attentie van mevrouw Charissa Lust,

of per e-mail naar charissa.lust@norkem.nl

Bezoek www.norkem.nl voor verdere informatie over onze organisatie.

Norkem

Norkem is een Europees georiénteerde distributeur van grondstoffen.
Met het hoofdkantoor in Engeland, en dochterondernemingen in
Nederland, Spanje en China zijn wij een verdere basis aan het leggen
voor expansie van onze activiteiten. Binnen onze verkoopafdeling ligt de
basis in intensief en langdurig contact met onze klanten en leveranciers.

www.horkem.com




